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Генеральный директор
ОАО «НефтеХимСэвилен»
__________ / С.А. Дёшин /
 «05» апреля 2010 г.
Положение

О договорно-тендерном комитете 

и порядке проведения тендера 
поставщиков и потребителей 
продукции, работ и услуг

для нужд ОАО «НефтеХимСэвилен» 

1. Основные понятия и термины

Заказчик тендера, предприятие – заказчик (ОАО «НефтеХимСэвилен»), организующий проведение тендера на право закупки в лице Тендерного комитета и рабочей группы.
Закупки – приобретение товаров, наём подрядчиков для выполнения работ и исполнителей для оказания услуг для обеспечения основной деятельности предприятия.
Реализация (товаров, работ, услуг) -    передача на возмездной основе права собственности на товары, результаты выполненных работ предприятием контрагенту, возмездное оказание услуг предприятием контрагенту по основному и неосновному виду деятельности предприятия.

Договор – соглашение двух или более лиц об установлении, изменении или прекращении гражданских прав и обязанностей, предметом которого является закупка или реализация товаров, работ, услуг. 

Тендер (конкурсный отбор) - способ выявления поставщика товаров, подрядчика работ, исполнителя услуг, представляющий собой соревнование представленных претендентами  с точки зрения их соответствия критериям, содержащимся в тендерной документации, и обеспечения лучших условий исполнения контракта (договора) с Предприятием. 

Открытый тендер – тендер, к участию в котором приглашаются все желающие фирмы и организации. 

Закрытый тендер – тендер, который проводиться путем направления персонального приглашения к участию в конкурсе заранее определенному кругу потенциальных поставщиков.
Договорно-тендерный комитет, Организатор тендера (далее по тексту - комитет) - коллегиальный орган, сформированный и утвержденный Генеральным директором предприятия в целях подготовки и проведения всех процедур тендера.

Рабочая группа при комитете – группа работников предприятия, включающей в себя представителей предприятия, обеспечивающих конкретную закупку в силу возложенных на них задач.

Претендент - потенциальный поставщик, подрядчик, исполнитель или покупатель, тем или иным способом изъявивший желание принять участие в конкурсе (в частности, запросивший тендерную документацию, проходящий процедуру предварительного отбора), или определенный Организатором конкурса для участия в закрытом конкурсе.

Участник тендера - любое физическое или юридическое лицо (включая иностранное), передавшее в установленном порядке и сроки комитету пакеты конкурсных документов и допущенное комитетом к конкурсу.

Победитель тендера - участник,  который решением комитета признан выигравшим конкурс и утверждён решением Председателя договорно-тендерного комитета в установленном положением порядке.
Тендерная документация - комплект документов, содержащий информацию о предмете, условиях, сроках проведения тендера и пр., который готовится комитетом и передается Участникам для подготовки ими конкурсных предложений.
Тендерное предложение - предложение относительно предмета конкурса, содержащее предлагаемые Участником условия заключения договора купли-продажи, составленное и переданное в соответствии с требованиями конкурсной документации комитету для осуществления процедуры определения победителя.

Комплексная оценка - характеристика конкурсного предложения, полученная в результате применения к нему установленного комитетом критерия определения победителя.

Оферта — письменное, устное или вытекающее из поведения предлагающей стороны (оферента) сообщение о желании (предложении) вступить в юридически обязывающий договор, причем из условий этого сообщения ясно или подразумевается, что оно будет связывать оферента, как только сторона (акцептант), которой оферта адресована, примет ее действием, воздержанием от действия или встречным обязательством. 
2. Общие положения

2.1. Настоящее Положение регулирует отношения, возникающие между Договорно-тендерным комитетом с одной стороны, и претендентами и участниками, с другой стороны в процессе подготовки и проведения тендеров  потенциальных партнеров по поставкам товаров, выполнению работ и оказанию услуг. 
2.2. Положение определяет общий порядок организации и проведения тендера, рассмотрения предложений участников, принятия решения и оформления договора с победителем тендера. 
2.3. Целью Положения является создание конкурентной среды проведения тендера, обеспечение прозрачности процедуры определения победителя конкурса, достижения оптимального и рационального использования средств предприятия.
2.4. Основными принципами организации и проведения тендера являются: создание равных конкурентных условий для всех участников; отбор наиболее дешевой и качественной продукции и товаров; повышение уровня защищенности от заключения сделок с несостоятельными партнерами; выбор покупателей, поставщиков, подрядчиков, исполнителей, предложивших оптимальные по качеству, цене, срокам и режимам условия выполнения договоров поставки, подряда и оказания услуг.
2.5. Решение о заседании комитета, дате и месте его проведения, составе рабочей группы оформляется распоряжением Председателя комитета с учетом заявок от подразделений предприятия. Сумма сделок, по которым обязательно проведение тендера, устанавливается распоряжением Председателя комитета.
2.6. Генеральный директор предприятия на основании устава предприятия вправе принять решение о заключении сделки без совершения процедуры тендера.
2.7. Особенности проведения заседаний комитета, связанные с отдельными видами закупок и продаж определяются на основании распоряжения Председателя комитета, в совокупности с п.4.1. и п.4.2.  настоящего положения.
2.8. Комитет вправе принять решение о заключении сделки на закупку товаров, работ, услуг без совершения процедуры конкурсного отбора утверждением претендента в качестве основного поставщика по конкретным товарам, работам, услугам на срок до года в исключительных случаях (претендент-монополист, иные причины).
2.9. В случае установления факта нецелесообразности проведения предприятием тендера по отдельным видам закупок или реализации, комитет своим решением, оформленным в виде протокола, содержащего детальную мотивацию решения с указанием основных показателей (условий, сроков, цен и др.), определяет потенциального партнера по поставкам товаров, выполнению работ и оказанию услуг, на период до одного квартала.
2.10. Общий контроль, координация и методическое руководство за подготовкой и проведением конкурсов осуществляются комитетом.
2.11. Затраты на подготовку конкурсных предложений участникам не возмещаются, если иное не предусмотрено условиями тендера.
2.12. Проводимые в соответствии с настоящим Положением тендеры и иные регламентированные способы закупок являются внутренней процедурой выбора предприятием контрагента и не должны рассматриваться в качестве торгов в смысле требований статей 447-449 Гражданского кодекса РФ.
2.13. Проводимые тендеры являются внутренней процедурой отбора контрагентов, и ни при каких условиях не являются публичной офертой, определяемой положениями Статьи 437 Гражданского кодекса Российской Федерации.
3.Состав договорно-тендерного комитета и рабочей группы.
3.1. Председатель, члены комитета назначаются приказом генерального директора.

3.2. В состав рабочей комиссии на основании распоряжения Председателя комитета включаются специалисты, обладающие необходимыми для заключения договоров знаниями.
3.3. Секретарь комитета назначается на основании распоряжения Председателя комитета.

3.4. На заседания комитета могут приглашаться в качестве специалистов должностные лица, не являющиеся членами комитета и рабочей группы.

4. Полномочия договорно-тендерного комитета.

4.1. На рассмотрение комитета выносятся:

- проекты договоров, приложений, дополнений к договорам, дополнительных соглашений, протоколов разногласий, протоколов согласования и изменения цены, пролонгации;
- планы работ с организациями-подрядчиками по капитальному ремонту, титульные списки по объектам производственного и непроизводственного назначения, сметы лимиты на проведение договорных работ, перечни организаций, привлекаемых к выполнению работ по строительству и капитальному ремонту.

- формирование бюджета продаж по видам продукции на следующий месяц;
- утверждение отчета по исполнению сформированного плана продаж за прошедший месяц.
В полномочия комитета входит также рассмотрение цен на продукцию общества и подписание прейскуранта, которые подлежат утверждению генеральным директором Общества.

4.2. Комитет не рассматривает следующие договора:

- внешнеторговые договоры (контракты);

- договоры на оказание юридических услуг;
- договоры страхования;

- договоры на оказание услуг по проведению семинаров, по подготовке кадров, аттестации и прочему обучению;

- договоры на поставку энергоресурсов, в т.ч. поставку воды оборотной и хозпитьевой, воздуха технологического, пара, азота, оказания услуг по очистке, транспортировке стоков, очистке конденсата, по сжиганию отходов,  по ценам, утвержденным Обществом на текущий год;

- договоры на оказание услуг по военнизированной охране объектов Общества, а также договоры, заключаемые  с газоспасательной организацией, структурными подразделениями МЧС (пожарной частью), подразделениями РЖД;

- договоры, оформляемые на основе утвержденного плана работ с организациями-подрядчиками по капитальному ремонту в пределах суммы, определенной данным планом.

- договоры с кредитными организациями;
- договоры, предметом которого являются патенты, авторские права и смежные с ними права;

- договоры поставки продукции Общества, показатели рентабельности товарной продукции по которой составляют нарастающим итогом с начала года не менее 12,5%, на условиях предварительной оплаты продукции по ценам прейскуранта (прайс-листа) Общества по проектам договоров установленной типовой формы Общества
4.3. На рассмотрении комитета представляются следующие документы:
- проекты договоров и приложений, прошедших процедуру визирования по листу согласования;

- замечания и предложения лиц, визирующих договор;

- конкурентные листы, содержащий наименование потенциальных партнеров (претендентов) с указанием их условий;
- заявки претендентов согласно приложения к Положению;

- расходные нормы, утвержденные нормативы, заключения и другие документы, необходимые для решения вопроса о целесообразности заключения договора с данным партнеров).

5. Требования к участникам.
5.1. Участником тендера может быть покупатель (поставщик, подрядчик, исполнитель), имеющий необходимые ресурсы и соответствующий опыт деятельности. Участником может быть резидент и нерезидент РФ. Участник тендера не должен находиться в процессе ликвидации, банкротства.
5.2. Председатель комитета вправе устанавливать дополнительные требования к участникам:

- опыт работы - не менее 2-х лет;
- наличие необходимых материальных ресурсов;

- наличие квалифицированного персонала, имеющего соответствующие сертификаты;

- наличие необходимых лицензий, а также полного пакета документов на применяемые технические средства;
- отсутствие невыполненных обязательств перед предприятием;
- отсутствие невыполненных обязательств перед третьими лицами;
- отсутствие задолженности перед бюджетом;

- отсутствие возбужденных уголовных дел и неснятых судимостей в отношении должностных лиц участника;

- иные требования.

5.3. Организатор тендера вправе требовать от претендентов предоставления сведений об их соответствии требованиям, установленным Организатором тендера для его участников.
5.4. Организатор тендера обязан отстранить претендента (участника) тендера от участия в тендере на любом этапе его проведения в случае предоставления последним недостоверных сведений о его соответствии установленным Организатором тендера требованиям к участникам.
6. Обмен сведениями

6.1. Обмен сведениями между комитетом и претендентами (участниками) тендера осуществляется в той форме и тем способом, которые установлены тендерной документацией и (или) объявлением о проведении тендера.
6.2. Обмен сведениями между комитетом и претендентами (участниками) тендера может осуществляться при согласии Организатора тендера в электронной форме с помощью соответствующих каналов связи.
6.3. Тендерная документация передаётся в комплекте по запросу претендента, как правило, за плату. 
7. Виды конкурсного отбора
7.1. Комитет осуществляет свою деятельность коллегиально в форме открытого конкурса, закрытого   конкурса, либо в форме заседаний договорно-тендерного комитета, определяемых по   распоряжению председателя комитета   с   учетом   мнения   рабочей группы,   предполагаемого   количества   участников   и   иных факторов.
7.2.  В случае проведения открытого тендера комитет вправе проводить     предварительный     отбор     участников     открытого     тендера (далее предварительный  отбор)  в целях выявления тех претендентов,  которые соответствуют установленным требованиям к участникам.
7.3. При необходимости закупки либо продажи товарно-материальных ценностей на квартальный  объем  общей  суммой  свыше установленного распоряжением,  проводится  заседание комитета (в  рабочем  порядке).  Решение  в таком  случае  по  определению поставщика оформляется  протоколом,  подписывается  всеми  присутствующими  членами комитета и утверждается Председателем комитета.
7.4. Заседания комитета проводятся не реже двух раз в месяц с учетом необходимости и специфики работы. Повестка дня формируется Председателем комитета, о чём выносится соответствующее распоряжение. В заседаниях комитета сформированная повестка дня может быть изменена только в исключительных случаях Председателем.

7.5. Заседание комитета считается состоявшимся при наличии кворума, составляющего не менее чем половину от общего числа членов договорно-тендерного комитета. 

7.6. Договорно-тендерный комитет принимает решения по вопросам повестки дня большинством голосов членов комитета, принимающих участие в заседании, и при наличии кворума, составляющего половину от общего числа членов комитета.
7.7. Председатель комитета в исключительных случаях может воспользоваться полномочием в одностороннем порядке заблокировать принятие любого решения (его части), выносимого на повестку дня заседания комитета (право  «вето»).
7.8. Комитет раз в месяц формирует на следующий календарный месяц план продаж по видам продукции, не подпадающей под п.4.2, включая отходы, с указанием претендентов, объемов и цен по видам продукции, исходя из поступивших заявок согласно приложения №1 на имя председателя комитета.

7.9. Комитет  раз в месяц заслушивает отчет коммерческого директора либо заместителя коммерческого директора по маркетингу и сбыту продукции по исполнению утвержденного плана продаж за прошедший месяц согласно п.7.5. настоящего положения и выносит соответствующее решение.
8. Протокол проведения конкурсного отбора
8.1. При проведении конкурсного отбора Организатор тендера ведёт протокол, в котором содержатся:

    а) Сведения о виде проводимого конкурсного отбора;

    б) Наименование поставляемых/приобретаемых товаров (работ, услуг);

    в) Наименования и адреса участников, краткое содержание их конкурсных предложений  и   комплексные  оценки,  полученные  их  конкурсными   предложениями   в соответствии с установленным критерием определения победителя;

    г) Перечень претендентов, которые не прошли предварительный отбор (в случае проведения такого отбора);

    д) Сведения о принятых Организатором тендера решениях об отклонении конкурсных предложений в соответствии с настоящим Порядком.

8.2. Председатель комитета распоряжением назначает секретаря, ответственного за ведение протокола заседания комитета.
9. Предварительный отбор участников открытого конкурса

9.1. Объявление   о   проведении   предварительного   отбора  Организатор   открытого тендера размещает в средствах массовой информации, на сайте предприятия в сети Интернет,  на сайте электронной торговой площадки Республики Татарстан (ЭТИС) или путем адресных направлений.
9.2. Объявление о проведении предварительного отбора должно содержать сведения:
- о  требованиях  к  участникам  открытого  тендера,  установленных  Организатором открытого тендера;

- о виде и количестве поставляемых товаров и месте их доставки, виде работ и месте их выполнения, виде услуг и месте их оказания;
- о сроках поставок товаров (выполнения работ, услуг);
- о способе получения конкурсной документации;

- инструкции о подготовке заявок на участие в предварительном отборе.

- о порядке, сроках и месте подачи заявок на участие в предварительном отборе; 

- требования к предоставленным документам;

- прочие дополнительные условия.

9.3. Организатор открытого тендера обязан в пятидневный срок уведомить каждого претендента, подавшего заявку на участие в предварительном отборе, о результатах такого отбора. Указанные уведомления отправляются всем претендентам одновременно.
9.4. Право на участие в открытом тендере с предварительным отбором имеют только претенденты, прошедшие предварительный отбор.

10. Проведение открытого конкурса

10.1. Объявление о проведении открытого тендера Организатор тендера осуществляет через средства массовой информации или Интернет.
10.2. Объявление о проведении открытого конкурса должно содержать сведения:

- О наименовании и об адресе Организатора тендера;

- О времени и месте проведения открытого тендера;

- Об   условиях   договора   закупки (платежных   условиях,   сроках   и   месте исполнения,  о   виде,   количестве   и   качестве   поставляемых/приобретаемых   товаров, выполняемых работ и оказываемых услуг,  гарантийных и сервисных обязательствах  и других существенных для договора данного вида условиях);

- О требованиях к участникам открытого тендера,  установленных Организатором открытого тендера;

- О способе получения конкурсной документации;

- О критерии определения победителя тендера;

- О порядке, способе, месте и сроках подачи конкурсных предложений или передачи файлов, их содержащих;

 - Стоимость конкурсной документации (взнос для участия в тендере);

- Другие, установленные Организатором открытого тендера условия.

10.3. Организатор     открытого     тендера     определяет     соответствие     претендентов требованиям, установленным для участников открытого тендера, и принимает решение о соответствии в отношении каждого из них.

11. Разъяснение положений тендерной документации

11.1. Претенденты вправе потребовать от Организатора открытого тендера разъяснения положений тендерной документации. 

11.2. Организатор открытого тендера обязан ответить на запрос претендента в части разъяснения положений тендерной документации, полученный заблаговременно до истечения срока подачи тендерных предложений. 

11.3. Организатор открытого тендера должен направить претендентам разъяснения положений тендерной документации в сроки, позволяющие им своевременно подать конкурсные предложения. 

12. Подача заявок, тендерных предложений

12.1 Срок подачи тендерных предложений, заявок не может составлять менее 3 (трех) дней со дня размещения объявления о проведении открытого тендера, если иное не определено условиями конкурсного отбора.

12.2. До наступления срока подачи тендерных предложений, Организатор открытого тендера может доводить до сведения претендентов разъяснения положений тендерной документации или проводить с ними обсуждение тендерной документации. В этом случае срок    подачи    тендерных предложений   может   быть   продлен    с   соответствующим уведомлением, рассылаемым немедленно по завершении таких разъяснений (обсуждений) всем претендентам одновременно.

12.3. Заявка, тендерное предложение подается тем способом и в том порядке, который предусмотрен Организатором тендера в тендерной документации и в соответствии с приложением №1 Положения. К заявке, тендерному предложению должны прикладываться документы в соответствии с п.1.7. и п.4.2. Положения о порядке осуществления договорной работы в ОАО «НефтеХимСэвилен» (утв. Приказом №87 от 15.06.09г.). Организатор тендера выдает подтверждение о получении тендерного предложения от участника.
12.4. Не позже чем за один рабочий день до окончания срока предоставления конкурсных предложений,   комитет   имеет   право   по   собственной   инициативе   или   по результатам   запросов   Участников   внести   изменения   в   тендерную   документацию   и сообщить   об   отмеченных   изменениях  тем   Участникам,   которым   комитет предоставил тендерную документацию.
12.5. Требования к оформлению документов, представляемых на комитет: 

1) При описании условий договора должны приниматься общепринятые обозначения и наименования в соответствии с требованиями действующего законодательства;

2) сведения, содержащиеся в пакете документов, представляемых на комитет, не должны допускать двусмысленного толкования;

3) все документы, представленные контрагентами, должны быть скреплены печатью и заверены подписью уполномоченного лица;

4) все документы в составе пакета документов должны быть четко напечатаны; подчистки и исправления не допускаются, за исправлений, скрепленных печатью и заверенных подписью уполномоченного представителя контрагента; не допускается применения факсимильных подписей.

Непредставление документов согласно этой главы, наличие в документах недостоверных сведений  о контрагенте  или условиях договора, является основанием к отказу в заключении договора.
12.6. Не позже чем за один рабочий день до окончания срока предоставления конкурсных предложений,   комитет   имеет   право   по   собственной   инициативе   или   по результатам   запросов   участников   внести   изменения   в   тендерную   документацию   и сообщить   об   отмеченных   изменениях  тем   участникам,   которым   комитет предоставил тендерную документацию.
13. Срок действия, изменение и отзыв тендерных предложений
13.1. Тендерные предложения действительны в течение срока, установленного конкурсной документацией. 

13.2. В случае, если тендерной документацией не предусмотрено иное, участник открытого тендера вправе изменить или отозвать своё предложение до истечения срока его подачи. 

13.3. Извещение об изменении тендерного предложения или его отзыве должно быть направлено Организатору открытого тендера до истечения установленного срока его подачи. 

14. Вскрытие конвертов (файлов)  с тендерными предложениями
14.1. Уполномоченный представитель комитета (как правило секретарь протокола комитета) вскрывает конверты или полученные по каналам связи файлы с тендерными предложениями по окончании срока, установленного для их подачи. 

14.2. Наименования, адреса участников тендера, цены и описание предлагаемых ими товаров (работ, услуг) при вскрытии конвертов (файлов) с тендерными предложениями объявляются присутствующим участникам (представителям участников) тендера и заносятся в протокол проведения открытого тендера. 

15. Рассмотрение, оценка и сопоставление тендерных предложений
15.1. Организатор открытого тендера осуществляет рассмотрение, оценку и сопоставление тендерных предложений в целях определения победителя открытого конкурса в соответствии с требованиями тендерной документации. 
15.2. Организатор открытого тендера вправе потребовать от участников разъяснения положений тендерных предложений. 
15.3. Организатор открытого тендера вправе отклонить тендерное предложение, если:
- участник тендера не соответствует требованиям, установленным Организатором открытого тендера; 

- участник открытого тендера отказался дать разъяснение положений своего конкурсного предложения либо дал разъяснение, не раскрывающее суть поставленных Организатором тендера вопросов; 

- конкурсное предложение не отвечает требованиям, предусмотренным конкурсной документацией. 

15.4.  Комитет не имеет обязательств перед Участниками по мотивировке и объяснению причин выбора победителя конкурса.
16. Определение победителя открытого тендера
16.1. Тендер осуществляется в два этапа. На первом этапе объявляется предварительный победитель тендера. Информация, о его предложении направляется всем участникам тендера. Если на протяжении срока, установленного условиями тендера, на них не поступят дополнительные предложения, то предыдущий победитель объявляется окончательным победителем. При наличии других предложений проводится дополнительное заседание комитета, который рассматривает дополнительные предложения участников тендера и определяет окончательного победителя.

16.2. Победителем   открытого   тендера признается   лучший   участник   открытого тендера,  в  предложении  которого содержатся лучшие  условия  договора закупок по комплексу показателей, в том числе по ценам, срокам, качеству, платежным условиям, гарантийным,     сервисным     обязательствам     и     другим     оцениваемым     параметрам, критериям определения победителя.

16.3. Если после объявления победителя станут известны факты несоответствия победителя открытого тендера требованиям к участникам открытого тендера, которые ранее  невозможно  было установить,  тендерное предложение победителя  может быть отклонено и новый победитель открытого тендера определяется в соответствии с пунктом 16.1. настоящего Положения из числа остальных участников открытого тендера.
16.4. Если победитель открытого тендера отказался от подписания договора закупки, комитет определяет нового победителя в соответствии с пунктом 16.1. настоящего Положения из числа остальных участников открытого тендера, а тендерные предложения такого участника по усмотрению комитета не будут приниматься к рассмотрению в течение 1 (одного) года с момента получения отказа. 
17. Особенности проведения закрытого тендера, заседаний комитета
17.1. Комитет вправе проводить закрытые тендеры, а также иные заседания договорно-тендерного комитета в соответствии с настоящим Порядком в случаях, если предметом договора закупки являются поставки товаров (выполнение работ, оказание услуг) связанные с обеспечением безопасности предприятия, технически сложные либо специфические товары (работы, услуги), поставляемые ограниченным числом претендентов, а также, если информация о приобретении предприятием некоторых товаров, работ или услуг является коммерческой тайной или имеют другие особенности. 

17.2. При проведении закрытого тендера приглашение принять участие в закрытом тендере направляется каждому претенденту в отдельности и всем из них одновременно.
 17.2. При проведении заседаний комитета в иной форме приглашение принять участие может не направляться каждому претенденту в отдельности, работа комитета в таком случае определяется исходя из поступивших заявок претендентов на день заседания комитета. 

17.3. К проведению закрытых тендеров и заседаний комитета применяются положения предыдущих разделов положения, если они не противоречат положениям настоящего раздела. 
18. Финансирование проведения тендера
    18.1. Затраты используемые на оплату подачи объявлений, связи, командировок, разработки, согласования, размножения, перевода тендерной документации, проведения переговоров, конференций, иные представительские расходы, связанные с проведением тендера, включаются в стоимость пакетов тендерных документов потенциальным участникам тендера.
19. Тендерное обеспечение

     19.1. Условиями    конкурсного отбора может    быть    предусмотрено    тендерное обеспечение. Участник тендера должен представить тендерное обеспечение, размер которого конкретизируется в каждом отдельном случае комитетом при объявлении о проведении тендера.

    19.2. Тендерное    обеспечение    должно    быть    выражено    в    валюте    тендерного предложения,   и   должно   быть   отражено   в   форме   банковской   гарантии.   Тендерное обеспечение должно быть действительным в течение сорока пяти (45) дней, с момента вскрытия конвертов с тендерными предложениями.

    19.3. Любое    тендерное    предложение,    не    имеющее    приемлемого    тендерного обеспечения, будет отклонено Заказчиком тендера в соответствии с пунктом 13.3. настоящего Положения.

    19.4. Тендерное обеспечение Участников тендера должно быть возвращено после подписания договора с победителем тендера.

    19.5. Тендерное обеспечение может быть использовано Заказчиком тендера по своему усмотрению и не подлежит возврату, если участник тендера:

    а) нарушает условия подписания контракта;

    б) отказывается принять исправление ошибок.

20. Рассмотрение споров

     20.1. В случае несогласия с результатами проведения тендера, Участники в 3-дневный срок с  момента получения извещения о победителе тендера либо протокола, имеют право подать в комитет протест.

    20.2. Решения относительно установленных условий тендера опротестованы быть не могут.

    20.3. Споры между лицами, участвующими в организации и проведении тендера, разрешаются в порядке, установленном законодательством.

21. 3аключительные положения

     21.1. Настоящее Положение вступает в силу со дня его утверждения и обязательно для применения в обществе к конкурсному отбору потенциальных партнеров по закупкам и поставкам товаров, выполнению работ и оказанию услуг.
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